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“ANADOLU'NUN
TEKNOLOJIDEN
ALDIG]

PAY YUZDE 25~

HATAY'DAN 19 YASINDA ISTANBUL'A GELEN, TAM

23 YILDIR INDEKS BILGISAYAR'| ZIRVEDE TUTAN EROL
BILECIK, ANADOLU'DA YER ALAN 71 iLIN NUFUSUN
YUZDE 60'INI OLUSTURDUGU VE BU NUFUSUN
TEKNOLOUJIDEN ALDIGI PAYIN YUZDE 25 OLDUGUNA
DIKKAT CEKEREK, BU DENGEYi DEGISTIRMENIN
TURKIYE'Yi GELISTIRECEGINE INANDIGINI SOYLUYOR.

O CEMKIVIRCIK * cemk@telekomdunyasi.com

Turkiye'de bilisim alaninda girisimci olmanin en énemli
orneklerinden biri Erol Bilecik... Yasadiklarindan ders gikartilmasi,
adeta bir rehber gibi izlenmesi gereken cesur bir girisimci. 23
yildan bu yana, bircok ekonomik krizi kolaylikla asmis, sirketini
karlilik rekorlarina goétiirmis bir is adami ve bugtin itibariyle

de diinyanin en 6nemli markalarindan biri olan Apple”in,
Tuirkiye'deki ikinci dagiticisi.

HATAY’DAN CIKILAN YOL

Her ne kadar soyadi Bilecik de olsa, Erol Bey, Hatayl... Daha

19 yasinda Istanbul’a dogru yola ¢iktigi Hatay’dan asla ve

kata kopmamis. Aksine topragtyla arasindaki baglar daha da
gliglendirmis, Hatay’a bir Endustri Meslek Lisesi yaptirmis.

ilk mezunlarini veren lisenin izerinden elini de cekmemis.

Liseye yatirima devam ediyor. Oyle ki okul, Tiirkiye’nin en

kaliteli 5 okulundan biri olarak secilmis.Aslinda, ITU’de Elektrik
Muhendisligi okumak isterken génlii Bilgisayar Miihendisligi
bélimiine meyletmis. Ogrenim gériirken calismak istemis ama
girisimci ruhu onu durdurmus. O giinlerde bilgisayar denince tek
marka olan IBM’in ¢6ziim ortagi olmak {izere yola ¢ikmis. Ama
kolay mi [BM’in kapisini calabilmek? Tam o noktada 3M yetismis
imdada... Firma bilisimle ilgili tirtinleri olan manyetik kart, kartug
ve disketlerini Tlrkiye'de dagitacak bir dagitici ariyormus. Bilecik,
onceleri soguk bakmis bu teklife ancak daha sonra kerhen de olsa
evet demis. Ancak 3M’le birlikte Indeks adi her yere ulagmis. Daha
sonra dagitimda uzmanlasan, Anadolu’ya da ulasan sirket birgok
bilisim markasinin triiniinti dagitmaya baslamis.

Anadolu, Erol Bilecik’in tiim séylemlerinde en énde yer aliyor.
Kendisine bu hassasiyetini sordugumuzda bakin kendisi nasil
yanithyor bizi: “Antakya, Hatay’dan ¢ikmis bir insanim. Dolayisiyla
biytik sehir veya metropollerdeki insanlarin yasam kalitelerinin
Anadolu insanina yolculuk yapmasini cok 6zlemle bekliyorum.
Anadolu’nun biitlin sehirlerinin kendi icerisinde cok keyifli bir
yolculuklar var tabii herkes kendi bélgesinde kurdugu diizen
dogrultusunda. Ama tabii teknoloji olmazsa olmaz gdziiyle
baktiginiz zaman en {icra késeye kadar gitmeli ¢ctinkii bunu her
konustugumuzda hep ayni kelimeleri kullanacagim. Anadolu’nun
bircok kesiminde daha denizi gérmemis bircok insan var, hatta
milyonlarca insan var. Yani hi¢ olmazsa ama sanal ortamda bizim
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Indeks Bilgisayar CEQ’su
Erol BIIECIR] 2015 yilinda
2 milyar dolar ciro
hedefliyor. \

bunlari géstermemiz gerekir. Hi¢c olmazsa daha rekabetci, daha
ktresel diinyanin icerisinde kendilerini hissetmeleri icin. Hala
alinacak uzun yollar var. Bu konu bizim ilk glinden beri sevdamiz,
devam ediyoruz ilk gtinkii heyecanla...”

“ANADOLU TEKNOLOJIiDEN YUZDE 25 PAY ALIYOR”

“Acaba Anadolu’da bir pazar olustu mu?” diye merak ediyor,
soruyoruz. “Bir toplam yiizde olarak konusmamiz gerekirse yani
istanbul, Ankara, izmir ti¢ bliylik sehir olarak baktigimiz zaman
isterseniz bunlarin icine gevre illeri de katar isek toplam 10 ilin
pazardaki toplam paylarn %75 civari” diye s6zlerine baslayan
Bilecik, soyle devam ediyor: “Bakin 10 il diyorum, 71 ilin ntifus
toplami yiizde 60’lar civarinda olmasina ragmen teknolojiden
aldiklari pay sadece yiizde 25... Alinmasi gereken en az iki misli bir
yol var gibi gézikiyor.”



Her ne kadar bilisim kokenli de olsa Erol Bilecik’in finansal
becerilerinin sirlarinl 6grenmeye calisiyoruz. Krizleri bertaraf
etmesi, Trkiye’de halka acilan ilk bilisim firmalarindan biri
olmasi, yabanci sermayeyi tilkeye ¢ekmesi, bilisim disinda
tamamlayici ancak farkli yatirimlar yapmasi, hatta finans
kurumlariyla isbirligi yaparak bayilerine kredi saglamasi... Bu
finansal 6ngorilerin kaynagini merak ediyor ve soruyoruz.
Bilecik, “Burada hani bir kisiden, bir isimden biiytk bir
keyifle bahsetmek isterim” diyor ve ekliyor: “Sevgili Prof.

Dr. Atilla Gonenli... Bu kendi gelisim ykiimiiz igerisinde
cok kisa bir stire de olsa masanin diger tarafi dedigim
profesyonel yasamda asagi yukari 1.5-2 yillik kiigtik bir
tecriibem olmustu. Orada da Genel Midtirimiiz o zamanki
firma ismiyle Nixdorf Computer AS yani Maliye Bakanhgi

ve Is Bankasi kuruluslarina hatta Tiirkiye'deki hakikaten

IT 6nctiltglni yapan firmalardan bir tanesidir. Sonra

isim degistirdi Siemens Nixdorf oldu. Simdi biliyorsunuz
Fujitsu tamamen bambasgka bir isimle anilan bir yapi oldu.
O kokler buraya kadar uzandi anlaminda séyliyorum.
Genel Mudurtimuz Prof. Dr. Atilla Gonenli’ydi, iktisat
profesoriidir, hatta bu konuda da hocalarin hocasi diye
gecer. Hakikaten ilkin biz de, iste Teknik Universite’den
mezun, bilgisayar mihendisliginden mezun bir insan
olarak ctinkii fevkalade is tecriibesi 0'a yakin bir yapi olarak
baktigim zaman kendi kendime hep su soruyu sormustum;
bir iktisat profesérii bir yabanci sermayeli bir bilisim
sirketinin genel miidird. Bu bizim igin tabi o inanilmaz geng
tecriibesiz donem icin tuhaf bir durumdu. Ama hem o kisa
stire igerisinde bir iktisat profesériintin veya daha dogrusu
finansal kontrolii fevkalade iyi yapabilecek ama ayni
zamanda stiphesiz satig ve pazarlama yetileri olan insanlarin
sirket yonetiminde gok daha basarili olacaklarini, olduklarini
ben bu anlamda hem gézlemledim hem de inandim en
nihayetinde. Burada hakikaten sevgili hocamiz diyecegim
genel mudurimiz o donemdeki Atilla Gonenli’den biz
inaniimaz bir feyz almistik.”

“APPLE’I iSTEYEREK, ARZU EDEREK BUNYEMIZE KATTIK”
Ulkemizde uzun yillar tek dagitici ile calisan Apple’in ikinci
dagiticisi olan Bilecik’e bunun piyasaya nasil yansiyacagini
soruyoruz... “Soyle séyleyeyim, sirketlerin kendi stirecleri
icerisinde bir yol haritasi koyduklari zaman bir giraklik, kalfalik
dénemleri var. Ben bizim ustalik evresini yasayacagimizi
distinmiyorum. Cok iyi bir kalfalik evresinin devami veya
ustalik 6grenimi olabilir”diye sézlerine baslayan Bilecik,
s6yle devam ediyor: “Bu Apple isi, elma isimiz hakikaten
ustaligi 6grenmeye calistigimiz dénemi ¢ok taglandiran

bir dénem oldu. Cok isteyerek, cok arzu ederek aldigimiz
bir tirtin grubuydu. Rekabetin dogal olarak getirdigi bir
yap!i olacak. Diinyada artik “exclusive distribiitorltik” diye
bir sey yok. Apple Tiirkiye, Apple varhigini bu anlamda

cok farkli noktalara getirme niyetinde. Dagitici olarak bizi
ilan etmeleri de bu alandaki hedeflerini cok daha kolay
gerceklestirmelerini saglar. Tabii baktigimiz zaman bizim
kanal yonetimi konusunda, alternatif kanallar konusunda
ozel bir tecriibemiz var. Yillardir bu anlamda yasadigimiz
hos gelismeler var. Gegmiste Sony Vaio’da da yaptik, Canon
Photo’da da yaptik farkli Griin gruplar olsa da tiketiciden
bahsediyoruz. Apple Ttirkiye ile beraber gelistirecegimiz
insanlarin Apple trlinlerini farkli gérebilecegi seyler

olabilir bunlar dahilinde Apple ile yapilacak is planlar
dogrultusunda. Tabii dogal olarak rekabetin yapisindan
dolay: tiiketiciye, servis olarak, fiyat olarak, hizl tedarik olarak
otomatik olarak faydaya dénecek.”
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